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Resumen
Ingeniero en Comercio Internacional y Negocios Internacionales, Universidad del Mar. Conocimientos en sectores de importaciones, comercio nacional e internacional. Con 4 años de experiencia en negocios de diferente índole, creando, desarrollando y liderando empresa EIRL de importación y representación de juguetes radio-controlados chinos en Chile. Capacidad para organizar y definir planes de acción. Capacidad de tomar buenas decisiones y analítico.
Experiencia Laboral
Encargado de Logística y Distribución Vivero B. O’Higgins. (2006-2007)
Principales Funciones:
· Desarrollo de la cadena logística de entrega de plantas ornamentales y frutales durante período de práctica (3 meses) en Vivero Bernardo O’Higgins, Chillán, Chile.
· Crecimiento y consolidación de sus gestiones, generando importantes ganancias.
· Negociación con proveedores a largo plazo para obtener mejores precios para la empresa, generando así mayores utilidades.
· Mejora en los tiempos de entrega de las plantas en zona centro-sur de Chile.
· Generación de ahorros por $8millones anuales por nuevos proveedores.
· Responsable de remodelación y mejora de instalaciones.
· Mejora en atención al cliente y rapidez en despachos.
· Implementación de nuevas y mejores rutas de distribución, reduciendo costos. 
Importador y trabajador independiente en EIRL Southland Import. (2006-2008)
Principales Funciones:
· Creación y desarrollo de mini empresa EIRL dedicada al rubro de representación e importación de juguetes chinos radio-controlados a escala, tanto a combustión como eléctricos. Partícipe de toda la gestión, desde la importación hasta la correcta recepción de los productos en destino, aplicando y experimentando in situ del proceso.
· Crear registro de proveedores más convenientes, los cuales me entreguen productos de calidad al menor costo posible. 
· Negociación de tarifas con proveedores mediante uso de INCOTERMS.
· Lograr disminuir costos de productos en un 20% al conseguir la representación de la empresa China.

Comienzo e iniciación de Compra-Venta. (2008-Actualidad)
Principales Funciones
· Compra, restauración y venta de motocicletas y automóviles antiguos de toda índole.
· Búsqueda de nuevos compradores y segmentos de compra.
· Búsqueda de vendedores y nuevos contactos.
· Reducir al mínimo los costos de remodelación para aumentar mis utilidades.
· Expandir mi negocio a lo largo del país y en un futuro al extranjero.
· Lograr rentabilizar al máximo, superando ganancias del 500% de promedio.
Formación Académica
Estudios Universitarios: Ingeniería en Comercio Internacional y Negocios Internacionales, Universidad del Mar, Reñaca. (2008-2013).
Ingeniería en Transporte Marítimo, Universidad del Mar. (2006-Inconclusa)
Memoria de Título: Plan de Negocios para creación y evaluación de un centro integral automotriz en la comuna de Concón.
[bookmark: _GoBack]Enseñanza Básica y Media: Colegio Saint Dominic, Viña del Mar. (1993-2005)
Cursos y Otros
· Curso análisis técnico y bursátil – FOREXCHILE.
· Ms. Office nivel usuario.
· Investigación en paneles fotovoltaicos.
Otros Antecedentes Personales
· Chileno, soltero, sin hijos, inglés intermedio.
